
Marketing 
Consulting

„Opening Market 
Potentials“



Was bringt Sie zu uns?

• Sie wollen Ihre Marktpotentiale besser
erkennen und ausschöpfen?

• Sie benötigen neue aktuelle Branding 
Ansätze?

• Sie wollen mehr Umsatz mit Ihren bestenden
Kunden machen?

• Sie wollen ein integriertes Campaign 
Management Konzept mit neuesten
Technologien entwickeln



Wir bieten internationale Expertise in 
Verkaufsförderung

• Strategie-Entwicklung

• Corporate Marketing

• Brand/Product Management

• Customer Relationship 
Management (CRM)

• eMarketing Campaign 
Management



Marketing Consulting mit „Open Market 
Potentials“ Methodik

• Thema/Problem genau definieren.

• Statuserhebungs- und Analyse Workshop.

• Informationen aus internen und externen 
Quellen  werden abgefragt, um Klarheit in  
das Thema zu bringen.

• Neue Lösungsmöglichkeiten in einem 
Brainstorming-Workshop erarbeitet.

• Testen der ausgewählten 
Lösungsmöglichkeiten.

• Begleitung bei der Umsetzung und 
Ergebnis-Analyse.



Über uns
Open Potentials ist ein Netzwerk 
von Strategie, Marketing und  
Branding Spezialisten mit Fokus auf 
Verkaufsförderung 



Profil: Sylvie Chin - Geschäftsführung

Dkffr. Sylvie Chin

www.openpotentials.com

sylvie@openpotentials.com

+43 720 7393 26



Werdegang: Sylvie Chin

• In Frankreich geboren und aufgewachsen (3. 
Generation von Auslandschinesen). 

• Studium an der ESCP-EAP, Europäische 
Wirtschaft Hochschule (in Paris, Oxford, Berlin).

• Karriere bei u.a.: AXA (M&A Integrations-
Management), KPMG (eBusiness Consultant), 
mobilkom austria (CRM Manager) 

• Letzte Position: Marketing Manager Central 
Activities bei Exact International (Business 
Software). Verantwortungsbereich: weltweite 
Marketing Aktivitäten für Key Accounts.

• Mitgründung der preisgekronten (.at award
2005) Musikplattform www.streetforward.com



In Begegnung: Sylvie Chin

• Was ist deine bevorzugte Bewegung? Lächeln

• Und welche hast du nicht so gern? Verkrampfte Augen vor 
dem Computer-Bildschirm, die meine ersten Falten 
verursachen ;-)

• Was war deine bewegteste Begegnung? Eine strahlende 
75 jährige Dame, die auf einer Bühne (Theater-Projekt: 
„Beyond The Killing Fields“), die Geschichte ihres Landes 
anhand von Tanzes, Gesang und der eigenen Geschichte 
erzählte. Im Gegensatz zum Großteil ihrer Familie überlebte 
Em Theay die Verhaftung in einem Arbeitslager der Khmer 
Rouge. Obwohl sie sehr gelitten hat, ihre positive 
Ausstrahlung und ihre Freude am Leben haben mich so 
bewegt, dass ich mir gedacht habe: Warum tendieren viele 
Menschen dazu über jedes kleine Missgeschick des Lebens zu 
meckern?

• Was meinst du,  zeichnet dich besonders aus? Offenheit, 
Mobilität und Begeisterung neue Wege zu gehen: Die letzten 
sieben Jahren bin ich über 15 Mal in fünf verschiedenen 
Ländern umgezogen!

• Was glaubst du, schätzen andere an dir? Ich gebe sehr 
gerne Menschen, die mir begegnen. Es war jedoch in der 
letzten Zeit notwendig mehr auf meinem Energielevel 
aufzupassen, damit ich weiters „für alle da sein kann“.



Profil: Herwig Kusatz – Strategie und 
Acoustic Brand Management

DI Herwig Kusatz, MBA 
www.strategic-identity.com
www.sound-strategy.com
herwig@openpotentials.com
+43 720 7393 26



Werdegang: Herwig Kusatz

• In Österreich geboren, Matura in den USA.

• Studium der Elektro- und Biomedizin (Universität 
Graz) sowie MBA (NIMBAS Utrecht).

• Karriere bei u.a.: CSC (Business Intelligence), 
VIVEON AG (Freelance Consultant), strategic
identity und sound strategy (Managing Director) 

• Mitgründung der preisgekronten (.at award
2005) Musikplattform www.streetforward.com



In Begegnung: Herwig Kusatz

• Was ist deine bevorzugte Bewegung?
Loslassen • Und welche hast du nicht so 
gern? Verkrampfen • Was war deine 
bewegteste Begegnung? Ich kann mich zar
nicht daran erinnern, aber ich bin mir 
sicher es war die Geburt.

• Was meinst du, zeichnet dich 
besonders aus? Liebe, Glückseligkeit und 
Freiheit. Es vergeht fast kein Moment, wo 
ich sie nicht wahrnehme!

• Was glaubst du, schätzen andere an 
dir? Direktheit, Humor und 
Mehrdimensionalität.


